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OpenAl geht mit erstem Partnerprogramm an den Start

15. Juni 2026 - OpenAl will ein Partnernetzwerk aufbauen und seine KI-Lésungen tiefer in
Unternehmensprozesse integrieren. Fir diesen Zweck hat der Anbieter das Partnerprogramm OpenAl
Partner Network entwickelt.

OpenAl hat mit dem OpenAl Partner Network erstmals ein Partnerprogramm auf die Beine gestellt.
Gemeinsames Ziel soll es sein, in Unternehmen Anwendungsfélle zu identifizieren, Arbeitsablaufe neu zu
gestalten, die Integration in bestehende Systeme voranzutreiben und die Einflhrung sowie das Change
Management in grossem Massstab umsetzen. "Um jedem Unternehmen dabei zu helfen, die innovativen
Modelle und Produkte von OpenAl einzuflihren und in messbare Ergebnisse umzusetzen, bedarf es eines
Okosystems aus vertrauenswiirdigen Partnern mit fundierter Branchenexpertise, globaler Lieferkapazitat und
starken Kundenbeziehungen", heisst es seitens OpenAl.

Das OpenAl Partner Network soll den entsprechenden Rahmen fiir Partner schaffen, um mit OpenAl
zusammenzuarbeiten. Es gewahrt ihnen Zugang zu Ressourcen, Schulungen sowie Support und belohnt
"geschaffene Mehrwerte". Partner kbnnen drei Stufen erreichen: Select, Advanced und Elite, wobei jede Stufe
hohe Anforderungen an Vertriebsleistung, technische Kompetenz, Engagement im Co-Selling sowie
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Erfahrung bei der Bereitstellung stellten soll. Partner kbnnen zudem Spezialisierungen erwerben, die auf
vertieftes Fachwissen in besonders wichtigen Bereichen wie Codex, Cybersicherheit und Agents abzielen.

Fir Partner, die an komplexen Unternehmensimplementierungen arbeiten, fiihrt OpenAl zudem gemeinsam
mit einer Gruppe von Griindungspartnern ein Pilotprogramm namens Forward Deployed Experts durch. Das
Programm soll qualifizierten Partner-Experten helfen, sich besser auf die Forward Deployed Engineering-
Teams von OpenAl abzustimmen. Die Teilnehmer erhalten Einblick in OpenAl-Technologien, Playbooks und
Transformationsmuster.

Das Partnerprogramm soll Dienstleistern jeglicher Couleur offenstehen, ob sie nun Lésungen verkaufen,
selbst entwickeln oder Unternehmen beraten. OpenAl will dariber hinaus 150 Millionen US-Dollar investieren,
um das Okosystem zu férdern und auszubauen. "Kein einzelnes Unternehmen kann jede Losung in jedem
Markt fir jeden Kunden bereitstellen. Durch die Zusammenarbeit mit Partnern kann OpenAl mehr
Unternehmen dabei helfen, auf praktische, vertrauenswirdige und auf ihre Bedtrfnisse abgestimmte Weise
Zugang zu Kl zu erhalten”, erklart OpenAl in der Ankindigung des Partnerprogramms.
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